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Das bieten wir Ihnen 
• Inspirierendes Arbeitsumfeld in einem international erfolgreichen und stetig wachsenden Technologieführer 

• Teil eines dynamischen, kollegialen Teams, in dem gegenseitige Unterstützung und Zusammenarbeit großgeschrieben werden 

• Abwechslungsreiche und verantwortungsvolle Aufgaben mit viel Raum für Eigeninitiative und Gestaltung 

• Attraktive Anstellungsbedingungen inklusive zeitgemäßer Benefits und Entwicklungsmöglichkeiten 

• Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege, die schnelle Umsetzung und persönliche Entfaltung ermöglichen 

 

Über uns 
In einer sich ständig wandelnden Industrie streben wir immer nach der besten Sensorlösung: innovativ, präzise und effizient. Heute sind wir 

weltweit mehr als 1'600 Sensor People an über 21 Standorten aktiv, unterstützt von einem internationalen Netzwerk aus über 60 Distributoren. 

Mit viel Erfahrung, Leidenschaft und Innovationskraft sorgen wir dafür, dass unsere Kunden dauerhaft erfolgreich sind – sei es in unseren 

technologischen Kompetenzzentren oder direkt vor Ort durch unsere Vertriebs- und Servicestrukturen. 
 

Was Sie mitbringen: 

▪ Technische Ausbildung Automation, Elektrotechnik, Elekt-

ronik oder ähnlich, sowie betriebswirtschaftliche Weiterbil-

dung von Vorteil 

▪ Erfahrung im Verkauf von erklärungsbedürftigen Produk-

ten und Lösungen in der Industrie ist von Vorteil, enga-

gierte Bewerber mit Lernbereitschaft sind willkommen 

▪ Idealerweise Kenntnisse in der Anwendung von industriel-

len Sensoren im Maschinen- und Anlagenbau, sowie in 

der Maschinensicherheit 

▪ Selbständige Arbeitsweise und sicheres Auftreten 

▪ Ausgeprägtes Verhandlungsgeschick und Durchsetzungs-

vermögen 

▪ Gute Office-Anwenderkenntnisse 

▪ Sprachen Deutsch, Englisch und Italienisch, weitere von 

Vorteil 

▪ Wohnort im Verkaufsgebiet 

Ihre Aufgaben: 

▪ Persönliche Betreuung und nachhaltiger Ausbau unseres 

treuen Kundenstamms in den Kantonen SH, TG, SZ, GL, ZH, 

SG, GR und TI  

▪ Leidenschaftliche Beratung und aktiver Verkauf unseres ge-

samten Portfolios 

▪ Gewinnung neuer Zielkunden durch Ihre überzeugende Art 

und gezielte Vertriebsstrategien 

▪ Entwicklung individueller Lösungen und Angebote 

▪ Kreative Mitgestaltung und Umsetzung von verkaufsfördern-

den Initiativen 

▪ Beobachtung von Markttrends und Erkennen neuer Ge-

schäftsmöglichkeiten 

▪ Repräsentation unseres Unternehmens auf Messen und Ver-

anstaltungen 

Vertrieb Home Office Vollzeit 

Thierry Auberson 

Telefon: +41 41 784 56 56 

Email: info.ch@leuze.com 
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