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Para reforzar nuestro equipo buscamos actualmente: 
 

Técnico Comercial / Asesor de aplicaciones – Castilla y León 
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¿Que ofrecemos? 
- Como líder tecnológico a nivel internacional ofrecemos un entorno de trabajo con buena motivación 
- Actividades versátiles y desafiantes 
- Incorporación inmediata 
- Homeoffice y flexibilidad de horario 
- Contrato indefinido a tiempo completo 
- Salario a concretar según capacidades incluye coche de empresa 

 

Acerca de nosotros: 
En un sector en constante cambio siembre nos esforzamos por conseguir la mejor solución de sensores: innovadora, precisa y eficaz. En la 
actualidad, somos más de 1.600 Sensor People en todo el mundo. Con gran experiencia y compromiso, garantizamos el éxito de nuestros 
clientes a largo plazo, ya sea en los centros de competencia tecnológica o en una de las 21 sucursales, con el apoyo de más de 40 distri-
buidores internacionales. 

Requisitos: 

▪ Persona dinámica con alta capacidad de trabajo en 

equipo y buenas relaciones interpersonales 

▪ Capacidad de trabajar de manera independiente y  

presencia segura delante de los clientes 

▪ Buena capacidad de negociación y asertividad 

▪ Experiencia demostrada en el sector industrial. Se valo-

rará conocimientos en los siguientes sectores: Automóvil, 

Packaging e Intralogística  

▪ Residir y estar dispuesto a viajar en la zona de ventas  

▪ Valoramos: Formación en Ingeniería Técnica Industrial 

▪ Conocimiento de los programas ofimáticos habituales 

▪ Imprescindible inglés (Nivel B1/B2); Valoración positiva 

conocimientos en alemán 

Funciones: 

▪ Asesoramiento y ampliación de la base de clientes 

existente de la región 

▪ Adquisición de nuevos clientes 

▪ Participación y aplicación de medidas para la capta-

ción de clientes objetivos 

▪ Venta de toda la gama de productos y servicios 

▪ Observación de tendencias del mercado y de las  

actividades de la competencia 

▪ Desarrollar las ventas de la zona en coordinación 

con el Sales Manager 

▪ Preparación técnica y comercial de las ofertas y su 

seguimiento 

▪ Preparar y llevar a cabo negociaciones de precio 

 

 

 

Manuel Tello 

Teléfono: +34 93 409 79 00 

Email: leuze.es@leuze.com 


